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Antes de iniciar con este articulo,
debemaos comprenaer
¢ Que es emprender?

Segun la R.A.E
emprender es:
"Acometery
comenzar una obra,
Un Negocio, un
empeno,
especialmente si
encierran dificultad
o peligro”.




Al percibir este con-
cepto, sabemos que,
para poder
emprender, NO SO-
lamente Nos vamos
a encontrar con be-
los panoramas llenos
de calmay paz; por
el contrario, vendran
también tormentasy
dificultades gue nos
haran querer flagquear.




N dia, hablando con una amiga le
comenté que uno de mis grandes
suenos, hubiese sido, ser pastele-

ra; algo similar al programa “Cake Boss”.

Aguien Costa Rica hay una academia cu-
linaria mMuy buena y reconocida llamada
‘Sabores”; sin embargo, cuando, aban-
doné mis estudios de medicina, entré en
un cuestionamiento, sobre... (qué podreé
estudiar ahora?



Y automaticamente mi
cabeza pensd en por qué
Nno darme la oportunidad
de entrar a esa carrera de
pastelera, el inconveniente
que tenia era, primero, el
factor econdmico; segun-
do, no sabia si realmente
|0 anhelaba; pero estamos
hablando que, por trimes-
tre, andaba alrededor de
$1400- $1600 ddlares, en
aquel tiempo, por con-

secuencia, NoO era una de
las posibilidades que te-
Nniamos. Repentinamen-
te, mientras le comentaba
esto a mi amiga, me pre-
guntd (Pero realmente
te apasiona? Porgue una
COSa es que te guste y otra
muy diferente que algo te
apasione. Esto me puso a
reflexionar profundamen-
te.
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Cuando gqueremos emprender algo, debe apasionar-
Nos tanto, que el invertir debe ser de agrado y el pasar
pOr situaciones catastroficas, debe ser todo un honor.
Estoy sumamente segura, que a partir de este ano tan
complicado como o ha sido el 2020, muchos empren-
dedores, comenzaran a preparar nuevas estrategias
por si en algun momento el mundo vuelve a pasar una
situacion como esta. Muchos quizas tenian algunos
ahorros, los cuales han debido de darle vuelta mil veces
para Mantener en pie su Negocio, otros, en media crisis
han tenido que desistir; algunos, renovarse y, por ulti-
Mo, otros lo han visto como una oportunidad para ini-
ciar ese sueno de “ser mi propio jefe" y hacer algo que

me apasione. N\m



Entrando en materia, qué
conceptos financieros de-
bemos conocer, y por qué
me aferré a contarles todo

lo anterior. Bueno, la res-
puesta es, que, si algo no
me llama tanto la atencion,
posiblemente No mMe pPo-
dré abstener a que si, veo

Ante que todo, te daré al-
guNOS CoONsejos que debes
conocet,

primer consejo: Algo que
me apasione, me llevara a
poder invertir mis finanzas
en ello.

Segundo consejo: El aho-
rro es un deber gratifican-
te, Nno una esclavitud que
me consuma en la tristeza.
Tercer consejo: E|l cono-
cer mis habilidades, es cla-
ve para poder utilizarlas en
mMi emprendimiento y asi
mejorar cada dia mas.
Cuarto consejo: Recono-
cer que soy humana, gue
siempre deberé rodearme

CONSEJOS

una oferta en algun Cen-
tro Comercial y quiza ese
dinero era para algo de mi
pequeno negocio; lo podré
gastar facilmente porque
seria imposible Nno resis-
tirse ante llamativa oferta
y asi, N0 me comprometo
con lo gue desee alcanzar..

de personasde inspiracion.
Quinto consejo: Si eres de
las personas que No pone
prioridades en tu vida, de-
bes empezar hacerlo, ya
que, como dije anterior-
mente, si veo una oferta y
gasto mi dinero, y no prio-
rizo que se me acabo la ha-
rina para el pastel de dona
Martha que me encargo
en 3 dias, y que, por ende,
debo comprarla; pero mal-
gasté mi dinero. Esto se
podra convertir en un ve-
lero, sin velas (valga la re-
dundancia) empezaremaos
a meternos mar adentro
y terminaremos en una

(7)




Isla desierta, creyendo que
todo es culpa del diablo,
pero en realidad fue nues-
tra propia negligencia.

Sexto consejo: No escu-
ches las voces negativas,;
si hasta el dia de hoy, no te
has dado cuenta que nun-
ca le quedaremos bien a

cQué dice la Biblia acer-
ca de mis finanzas?

Lucas 14:28-30 nos dice:

‘Porque, ;quién de voso-
tros, deseando edificar una
torre, NO se sienta primero
y calcula el costo, para ver
si tiene {lo suficiente} para
terminarla? No sea que
cuando haya echado |los ci-
Mmientos y No pueda termi-
nar, todos los que lo vean
comiencen a burlarse de
el, diciendo: ~ " Este
bre comenzo a edific
no pudo terminar

L
"

R T

hom-

todosy que siempre habla-
ran mal, debes aprenderlo.
Escucha solo aquellos que
realmente creen en ti, em-
pezando por Dios, El tiene
el mayor concepto que na-
die mas podria tenery em-
pieza a luchar.




Como vemos, la Biblia nos manda a presupuestar antes
de emprender algo. Que mejor ejemplo que este.
Conceptos basicosfinancieros que debo conocer, inves-
tigando algunas paginas de internet, muchas concor-
daron n algunas, por lo que utilizaré solo algunos que
creo que deben ser esenciales.

A\NANNN
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- Presupuestar:|[eelaale}ie

vimos en el versiculo ante-
rior.

Preguntate
cQué quiero hacer? ;Soy
bueno haciéndolo o debo
mejorary buscarayuda? ¢ A
quién quiero llegar? (Qué
medios utilizarée? ;Sera
estounanecesidad?Yoqgue
trabajé mucho tiempo con
plan de negocios y presu-
puestaria publica, aprendi
que, para iniciar una plani-
ficacion, debemos conocer
la poblacion y saber que, si
va hacer algo igual; como,
por ejemplo, volviendo a lo
de mi sueno como paste-
lera, si yo hubiese abierto
esa pasteleria,y en mi calle
hay dos mas, debo ofrecer
algo totalmente diferente
al cliente, algo que les lla-
me la atencion.

Ufl Creo
gque esto es sumamente
importante, si vendo un
producto, puedo ir cam-
biando su imagen, imple-
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mentar la tecnologia, en-
tre otros.

- Proveedores: REREEE
gue vayas a cocinar comao
YO Y mi pasteleria (segu-
ro aqui diras, ay no, esta
solo con su pasteleria ja, ja,
ja), que hayas creado un
producto nuevo o vendas
ropa, debes empezar a ver
qué tal son tus proveedo-
res, que calidad seran sus
productos.

PEIEESS También  de-
bes saber gue vas a nece-
sitar ya sea: computadoras,
escritorios, maguinas para
X" trabajo, entre otros.

Hay dineros que debemos
guardar para pagar la luz,
el alquiler del local, los em-
pleadores, el agua, entre
otros. La sera la ganancia
que nos va dejando el ne-
gocCIo, para seguir invirtien-
do o irnos de vacaciones, o
disfrutar de algo.
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Quiero citar literalmente
otros consejos tomados de
la pagina de “Hablemos de
empresas” que dice lo si-
guiente:

« Cuenta de explotacion:
Es la resta de los ingresos me-
nos los gastos. A ese resul-
tado, que son los beneficios
brutos, luego hay que gquitar-
le los impuestos o |os gastos
de financieros de mantener
un crédito o un préstamo, por
ejemplo. Una vez hecho esto,
tendremos el resultado neto.

- Fondo de comercio: Es
o que vale una empresa Mmas
alla del valor de sus activos (in-
muebles, equipos de produc-
cion..). El fondo de comercio
suele formarse con las mar-
cas, la cartera de clientes o Ia
experiencia de la compania.

-  Friends, family and fools:
Son los inversores que apoyan
alemprendedor en los prime-
ros momentos. Suelen ser fa-
miliares y amigos.

« Fondo de maniobra:
Cantidad de dinero que ne-
cesita una empresa para se-
guir funcionando. Es la resta
de las cuentas por cobrary las
existencias, menos las cuen-
tas por pagar a proveedores y
acreedores.

« NuUmeros negros y rojos:
Hay numeros negros si hay
liquidez o tesoreria. Los nuU-
meros rojos llegan cuando no
hay liquidez. El emprendedor
debe estar preparado para los
NnUmeros rojos y salir adelante
negociando, por ejemplo, pla-
ZOS de pago con sus provee-
dores.

« Pasivo: Son las obligacio-
nes que tiene el emprende-
doroempresario con terceros,
como sus empleados (pago
de ndminas), sus proveedores
(pago de material adquirido)

O los bancos (pago de deu-
das).

« Punto de equilibrio:
También llamado break-even.
Llegar a este punto puede ser
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Cla para cualguier empren-
dedor. Eso significa que esta
generando UuNnos iNgresos que
compensan ya los gastos. Mu-
chas empresas mueren antes
de llegar al break-even.

-« Margen de contribucién:
Es la diferencia entre lo que
cuesta producir un producto
O servicio y el precio de ven-
ta del mismo. Cuando mayor
sea el margen de contribu-
cion, mayor sera la ganancia
generada por la empresa.

« Préstamos Yy créditos:
Parecen lo mismo, pero no o
son. Los préstamos suelen te-
ner un tipo de interés menor
queeldeloscréditos,yse usan
para financiar operaciones a
largo plazo, como la compra
de una Maguina o un eguipo
Muy caro, pero que es funda-
mental para generar el pro-
ducto estrella de la compania,
por ejemplo. Con el présta-
Mo, todo el dinero se recibe al
principio, y luego se va devol-
viendo con cuotas regulares.
Mientras tanto, con el crédito,

gue se usa para operaciones
a corto plazo, el cliente puede
disponer del dinero cuando
quiera utilizando una cuenta
O una tarjeta de crédito. Y solo
se pagan intereses por el di-
nero recibido. A medida que
la empresa devuelve el crédi-
to, vuelve a disponer de mas
dinero para sacar, aungue sin
superar un limite,

- Ratio de liquidez: Es |a
capacidad de una empresa
para convertir en dinero con-
tante y sonante sus activos
y facturas por cobrar. A esto
hay que restarle las deudas
a cancelar en el corto plazo.
También puede ser el dinero
gue tenemos en caja dividido
por las obligaciones de pago
a corto plazo. Es un término
gue muestra la capacidad fi-
nanciera de una compania en
un Mmomento dado.

Retorno de la inversion:
Tambiéen llamado pay-back.
Eseltiempo quetarda unem-
prendedor en recuperar la in-
version inicial. Es importante
calcular siempre el retorno de
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la inversion cuando se afronta la compra de cualquier activo.
De esta manera sabra a qué atenerse y sobre todo si se puede
permitir esa inversion y no se le va a atragantar mas adelante.
(Hablemos de empresas, 04 de octubre del 2017)
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Una vez, ya conociendo estos pequenos concep-
tos, podemos ahora si, decidir si nos lanzamos al
agua O esperamaos un pogquito masy reiniciar.

Recordar que todo lo que hacemos, es vy sera
toda una bendicion de Dios, si me esta yendo
bien, excelente, vas caminando bien, si me esta
yendo mal, no te preocupes, a mi en muchas
ocasiones me ha ido super fatal, pero la vida, se
( trata de seguir y reinventarse.
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Quiero concluir con dos versiculos, que debe-
Mos aplicar, una vez que todo marche bien y
vayamos generando ingresos significativos.
Proverbios 22:9 nos dice: “El generoso sera ben-
dito, porgue da de su pan al pobre”. Y 1Juan 3:17:
“Pero el que tiene bienes de este mundo, y ve
a su hermano en necesidad y cierra su corazon
contra él, ¢como puede morar el amor de Dios
en &l?”

Yo tengo algo que digo constantemente, es:
Parte de mi proposito en esta tierra, es ser de
ayuda, si Dios depositd algo en mi que es una
fortaleza, quiza alguien mas la necesite y quiza
esa persona tenga una fortaleza, que es Mmi de-
bilidad.

Ayudemos, amemos, emprendamos, pero no
olvidemos, reflejar a Dios en todo.



